
TIPO PRIORIDAD DESCRIPCIÓN

1 Crear un sistema repetible que hará dinero en los 
siguientes 60 días al servir a los clientes actuales

2 Genera dinero en los siguientes 60 días para clientes 
existentes.

3 Genera dinero en los siguientes 60 días y resulta en un sistema 
repetible.

4 Hace feliz al cliente y resulta en un sistema repetible pero no 
genera dinero directamente.

5 Genera dinero en los siguientes 60 días.

6 Le sirve a un cliente existente, pero no genera ingreso

7 Crear un sistema repetible

- 8
Posible idea importante y relevante, no genera ingreso en los 
siguiente 60 días, no le es útil a los clientes actuales y no 
automatiza ningún sistema

www.theprofit.center/pymesenreto

MÉTODO DE PRIORIZACIÓN

“How to prioritize” material desarrollado por Mike Michalowicz. Traducido y adaptado por The Profit Center 

Genera dinero en los 
próximas 60 días

Hace feliz a un 
cliente actual

Crea un sistema 
repetible

http://www.theprofit.center/pymesenreto

