The tCenter

“He tenido emprendimientos millonarios y el retorno ha sido muy
lento...”

Empresa: Inmobiliaria. Ventas anuales $ 30 millones USD

Cliente: Dueno y socio de negocio del ramo inmobiliario, que esta
buscando una manera de hacer rentable nuevo emprendimiento.

Reto: Por experiencias anteriores habia tenido problemas con los ex-
sOocios al no tener un retorno de inversion mas rapido, lo cual ocasiono
mucho estrés y desgaste. Para este nuevo emprendimiento desea evitar
conflictos y repetir la historia. Desea tener un emprendimiento rentable y
tener una relacidn sana con sus soOcCIos.

Nuestra solucion:
Apoyarle para garantizarle gue tengan un mayor retorno de la inversion.

Plan:

1. Entrenamiento en la teoria vy principios de rentabilidad de Profit First
2. Diseno de estrategia de rentabilidad

3. Presentacion de estrategia a socios

Resultado:

Socios felices y entusiasmados con el plan. Se comenzaron a realizar
distribuciones constantes a los socios lo cual les permite tener un retorno
Mas rapido sobre su inversion. El negocio cumple vy cubre todas sus
obligaciones operativas y comerciales.

De emprendimiento con riesgo financiero y posibles conflictos con
socios a Emprendimiento con mayor velocidad de retorno de
iNnversion y socios felices

Incrementar

rentabilidad




